Интернет-семинар (вебинар) «Зона прибыли»

Задача вебинара: рассказать о том, как построить бизнес, который будет зарабатывать прибыль и как защитить свою прибыль.

Основной вопрос, на который должен быть получен ответ: «Как я могу создать ценность для клиентов, получить от нее прибыль и защитить ее?».

Как в музыке любое произведение состоит из 7 нот, так и в бизнесе, любой проект состоит из всевозможных комбинаций 22 основных моделей.

 Программа семинара «Зона прибыли»:

Модель прибыли на основе потребительских решений;

Модель прибыли на основе формирования пирамиды продукции;

Прибыль на основе многокомпонентной системы;

Модель прибыли «коммутатор»;

Модели прибыли опережающего типа;

Модель прибыли блокбастерного типа;

Модель многократной прибыли;

Модель прибыли предпринимательского типа;

Модель прибыли от общей специализации;

Модель прибыли на основе первоначально сформированной базы потребителей;

Модель прибыли на основе установления фактического стандарта;

Модель прибыли на основе брэнда;

Модель прибыли на основе выпуска специализированной продукции;

Модель прибыли на основе регионального лидерства;

Модель прибыли на основе масштабов;

Модель прибыли на основе занятия ведущей позиции цепочке ценности;

Модель прибыли на основе цикличности спроса и предложения;

Модель прибыли на основе послепродажных услуг;

Модель прибыли на основе выпуска новых продуктов;

Модель прибыли на основе относительной рыночной доли;

Модель прибыли на основе кривой накопления опыта;

Модель прибыли на основе низких издержек .

Проводит вебинар Сергей Сапотницкий:

— Магистр математики (окончил РГУ мех-мат);

— Обучался по финансовой программе Стокгольмской школы экономики в России;

— Директор табачного бизнес-комплекса «Группа Агроком» (исполнительный директор «Донской табак»);

— Председатель и соучредитель Ростовского клуба финансистов.

Время проведения: 08.08.2012, с 20:00 до 21:30

Продолжительность  - 1,5 часа.

Интернет-семинар (вебинар)  «Импровизация в речи»

Человек говорил, говорит и будет говорить. Кто-то делает это лучше, кто-то хуже… Но каждый может развивать свои речевые навыки, осваивать новые, эффективные приемы речевых коммуникаций, приобретать необходимую естественность в любых ситуациях общения. Легко произносить тосты на банкете и блестяще защищать диссертации.

Импровизация — умение, которое оратор должен непрерывно совершенствовать.

В программе вебинара:

Для чего нужна импровизация;

Как импровизировать - приемы импровизации;

Не теряться перед трудными или каверзными вопросами;

Практикум речевой импровизации;

Как говорить – больше, лучше, интереснее.

Проводит вебинар Александр Костин - руководитель учебно-тренингового центра «Аякс», бизнес-тренер,  работает в сфере психологии и бизнес-консалтинга с 1998 года, провел более 1000 тренингов.

Продолжительность – 1,5 часа.

Тренинг «Сила эффективного общения. Безошибочная коммуникация».

Тренинг для тех, кто хочет научиться безошибочно общаться и достигать больших результатов через общение

График проведения тренинга: 2 дня по 3 часа 09.08.2012 и 10.08.2012 с 18:30 до 21:30. 

Программа тренинга:

Роль эффективного взаимодействия в деловой сфере и в повседневности. Как улучшить качество взаимодействия;

Умение поддерживать разговор в нужном русле;

-Умение слушать, слышать и адекватно понимать собеседника (техники активного слушания);

Коммуникативные барьеры-причины возникновения и способы преодоления;

Распознавание ошибок общения. Виды ошибок;

Техники управления эмоциями в разговоре;

Техники, побуждающие собеседника к более развернутым ответам;

Техники адекватного и выгодного диалога.

В тренинге используются теоретический материал и практические наработки.

Компетентное общение в деловой сфере – это мощный инструмент, повышающий результативность не только в вашей работы, но и в личных отношениях.

Владея навыками эффективного общения, вы можете легко и более эффективно взаимодействовать в таких ситуациях как: встреча, переговоры, деловая беседа, выступление перед аудиторией, обсуждения и круглые столы, работа в коллективе, продажи, конфликт.

На тренинге вы получите информацию и отработаете умение четко определять ошибки в общении, предопределять их и вовремя направлять беседу в нужное русло.

Эффективное общение – это умение вести переговоры легко и выгодно!

Мастер-класс  «Спичрайтинг»

Самый лучший экспромт должен быть хорошо подготовлен. Залог успешного публичного выступления – это правильно составленный текст. Искусство написания речей (себе или другому оратору) ценилось во все времена. Наш тренинг раскрывает профессиональные секреты закрытой касты спичрайтеров, писавших тексты президентам, премьер-министрам, звездам Голливуда. 

Опыт работы тренера в качестве спичрайтера губернатора Ростовской области поможет приблизить «высокие материи» теории к повседневной практике публичных выступлений. 

Спичрайтинг — это написание текстов для публичных выступлений (англ. Speechwriting — написание речи).

Мастер-класс будет проходить 11.08.2012. 

Для всех, кому приходится выступать публично, составлять речи для себя и других, писать поздравительные открытки и телеграммы.

В программе  мастер-класса:  теоретический материал и практические упражнения:

Секреты привлечения внимания аудитории;

Изучение закономерностей построения публичной монологической речи;

Выбор интересной для аудитории темы выступления;

Подбор информации, необходимой для раскрытия темы. Как использовать яркие примеры и образы.

А также:

Схема написания речей;

Особенности аргументации в публичной речи;

Модели текста и этапы работы над текстом;

Цели публичной речи.

Ведущая – Мадина Клиничева имеет большой практический опыт работы в пресс-службах, копирайтер, райтер, спичрайтер, с опытом работы в ситуации выборов, долговременных контрактов с политиками и собственных выступлений перед аудиторией.

Продолжительность - 4 часа.
